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Ausgangssituation

1992 prdsentierte RUBBLE MASTER die erste mobile
Brechanlage fur das Recycling von Baurestmassen.
Das gewonnene Wertkorn wird bspw. als Recycling-
Baustoff im StraBBenbau eingesetzt. 1997 gelang dem
Weltmarktfihrer der internationale Durchbruch. Die
Kompaktbrecher zeichnen sich durch ihre
Wirtschaftlichkeit und Umweltrelevanz aus.
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Ausgangssituation

* Betreuung seit 2010
* Betreut durch:
 REICHLUNDPARTNER Public Relations

 REICHLUNDPARTNER Werbeagentur
* Verbreitungsgebiet: Osterreichweit bzw. global
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Strategie

Der MarktfGhrer im mobilen Brechen aus Linz
soll als modernes, innovatives Unternehmen mit
Top-Arbeits- und Lehrpldtzen in der Region OO
prasentiert und Geschaftsfihrer und Grinder
Gerald Hanisch als Visiondr positioniert werden.
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Journalistendinner
Einzelgesprdache

* Presseaussendungen
PR-Events
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Erfolgsgeschichte

Rubble Master konnte auch im Jubilaumsjahr
wieder den Umsatz deutlich steigern.

TEXT: CHRISTOPH HAUZENBERGER

uch das Geschaftsjahr 2016 kann man bei Rubble Mas-
ter getrost als gelungen abhaken. Mit einem Umsatz-
wachstum von 27 Prozent und einmer Steigerung der
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Geld investiert, nun kénnen wir die Friichte ernten®, so Rubble-
Master-CEO Gerald Hanisch. ,Auch die Prognose fiir 2017 stimmt
uns durchwegs positiv.* Man rechne heuer mit einem weiteren

reichische Unternehmen fiir Compact Crusher auch im 25. Jahr
des Bestehens erfolgreich abschliefen. ,Wir haben in den letz-
ten zwei Jahren grofie Vertricbsinitiativen gefahren und viel

Umsatzwachstum von 20 Prozent und einer weiteren Steigerung.
der Exportquote. Diese liege mittlerweile bei guten 95 Prozent.
,Wir haben das Unternehmen sehr breit aufgestellt und liefern
unsere Maschinen mittlerweile weltweit aus’, erklart Hanisch.

,Wir haben das
Unternehmen sehr
breit aufgestellt
und liefern unsere

Gerald Hanisch,
CEORM.

Diese Streuung an Markten sei unglaublich wichtig, so konne
man auftretende Marktprobleme einfacher auffangen. So sei bei-
spielsweise der russische Markt noch immer nicht wieder ange-
sprungen, dafiir laufe das Geschift im restlichen Europa sowie
in Nordamerika und Australien wirklich gut. Doch auch Latein-
amerika und Siidostasien geben Grund zur Hoffnung und werden
‘bei Rubble Master als zukunftstrichtige Mirkte angesehen. Auf
das Erfolgsgeheimnis angesprochen, bekommt man immer wie-
der zwei Schlagworte zu héren: Zusammenhalt und Schrittweise.
,Uns haben 15 Jahre lang Leute gesagt, dass das nie etwas wird,
aber wir haben einen Schritt nach dem anderen gemacht und
haben es geschafft, mein Hanisch. ,Das Schéne dabei ist, dass
wir es immer im Team getan haben und Mitarbeiter der ersten
Stunde noch immer im Unternehmen titig sind.“ O
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»Wir brauchen Leute an Drehbank und Maschine*
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o celt ihn an Ort und Stelle zu neu-
en Baustoffen. Als Mann fiirs Gro-
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endén Brechern Mannerherzen
herschlagen? .In der Atacema-
witste in Siadamerika auf5000 Mo-
tern Héhe sicher”, meint Hanisch.
Dort dienten seine Maschinen der
Minenindustrie. In New York ka-
men sie am Ground Zero in Man-
hattan zum Einsatz, Im kelumbia-
nischen Dschungel sorgten sie fir
neue Straben, enilang des Wiener
Grtels fir die Jiingsten Radwege.
Tanisch gilt in seiner Nische als
Weltmarkifahrer, 250 Brech- und
ehensa viele Siebanlagen verlas-
sen heuer seine Fertigung in Linz
und sollen fiir 72 Millionen Euro

in einer Nische:
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Umsatz sorgen, um gat zwolf Mil-
lionen mehr als im Vorjahr. Grofie
Konkurrenten riimpften einst die
Nase und taten die Maschinen als
pielzeug ab, sagt Hanisch. Mitt-
lerweile wollte manch einer sein
Unternehmen Kaufen. ,Aber ich
hab’ noch viel vor, der Markt be-
wegt sich in unsere Richtung.

Ruiniert fiir sieben Leben*

An seine ersten Jahre als Unter-
nehmer erinnert er sich dennoch
nur mit viel Galgenhumor. ,Riick-
Blickend war es schrecklich, aucl
wenn ich das damals, beseelt von

@

Pioniergeist. nicht so empfunden
habe. Wiire es schiefgelaufen, wi-
Te ich Jaut meinem Steverberater
woli fir sieben Leben ruiniert ge-
wesen.* Hanisch bereiste als Ma-
schinenkonstrukteur die Welt, be-
vor er sich 1991 mit einer Gara-
enfirma ohne Garage® selbststin-
ig machte. Sein Plan war, Bau-
schutt direkt auf der Baustelle mit
mobilen Anlagen aufzubereiten.
Dieser galt als Abfall, und Recyc-
ling steckte in den Kinderschuhen
- Hanisch versuchte il als Werk-
stoff salonfihig zu machen, baute
eigene Brechanlagen und suchte

i : Grofe nannten Rubble Master einst ein Spielzeug.
Mittlerweile verlassen jahrlich hunderte Anlagen die Produktion in Obers:

der machten die Entsorgang von
Bauschutt kostenpflichtlg, in dor
Folge technete sich fiir viele Bau-
konzeme effizientes Recyeeln.
Am rauen Umfeld fiir Griinder
hat sich nach Ansicht des Indus-
triellen aber bis heute wenig gedn-
dert, Im Gegenteil, Bankenfinan-
aerung sei noch schwieriger ge-
worden. Und viele ungunlemeh-
mer wiirden, kaum holten sie ers-
te Mitarbeiter, schon von Lohnne-
benkosten und Auflagen erschla-
gen - von Geldverdienen sei oft gar
noch keine Rede. .Da braucht es
elnen sl sportlichen Zugang
isch, der sich neben schwo-
seher Kunst widmet, exportiert 06
Prozent seiner Produktion. Diese
wird ausgebaut, um Servicecenter
und Schulungscampus erweitert.
Wi sind an der Kapasitits-
grenze,* 150 Mitarbeiter zahlt er,
darunter viele Frauen, Jahrlich
kommen 15 bis 20 Jobs hinzu.
Eine riesige Bedgohung fiir den
i Osterreich sieht

Geldgeber. ,Aber gefragt war IT.
Fiir Investoren waren Maschinen
und Hardware nicht gerade sexy.”
Der HTL-Absolvent steckte sein
ganzes Vermigen, ,das nicht gera-
de groh war®, in die Idee, Forder-
stellen und eine Bank halfen aus
Es folgten Jahro hart am finanziel-
len Abgrund. herbe Rickschlige
in Umfeld, das ihm endgiil-

tiges Scheitern prophiezeite. Doch
Hanisch bekam die Technik nach
und nach in den Griff. Er gewann
grofieKunden in Deutschland, Di-
nemark und England. Und plotz-
lich drehte der Wind: Viele Lin-

Hanisch, der selbst viele ausl
det, in fehlenden Fachkriften. Er
brauche mehr Schlosser, Elektri-
Ker, aber auch Leute fiir einfache
Abeiten. Soviel sich sein Befrieh
einfallen lasse, um neue Mitarbei-
ter anzuziehen, so schwer gestal-
tesich die Suche, , Wir wollen ex-
pandieren, aber das hemmi uns."
In dem Bild von Arbeit, das rund
um dieasant fortschreltende Digl-
talisierung vermittelt werde, findet
sich Hanisch nicht wieder. Von
wwegen rauchende Schlote ~Jobs in
der Industrie gehitten neu inter-
retiert. ,Wir brauchen nach wie
wor Leute an der Drehbank, an der
Maschine und in der Montage.”




